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• Porcelanatos e revestimentos cerâmicos

• 50 anos de fundação

• 3 unidades industriais:

• Santa Catarina (2) e Minas Gerais (1)

• 15 regionais de vendas

• 1.866 profissionais

•Controle Vinci Partners desde 2012



Unidades industriais (SC / MG)

Unidades logísticas (SP / SC)

Salas técnicas (SP / PR / RS)

Showrooms (SP / SC)

R$ 870
MILHÕES

19.136
MILHÕES / m²

+R$ 120 milhões investidos em

modernização do parque fabril (>30%)



Qualidade

Confiança

Acessibilidade

Inovação

Design

Diferenciação



• Salas de Especificação em todos os 

estados do Brasil;

• Mais 400 agentes de vendas 

• Dentre Executivos, Representantes, 

Promotores e Gerentes Comerciais.



- Exportamos para +60 países 

em 5 continentes

- Importamos de +5 países 

(considerando Supply Chain / 

Outsourcing)



- Importamos: 

+6.800 cntrs (Outs. Intern.)

+350 cargas Supply Chain (insumos, 

equipamentos e carga projeto)

- Exportamos : 

+4.100 cntrs (+100 rotas)

Nos últimos 3 anos

+ R$ 192 MILHÕES

Principais rotas:  Europa / USA / Canada 

AMC /AFR / ORM



CECRISA + PORTO

DE IMBITUBA

PARCERIA DE SUCESSO

Localização Geográfica 

Privilegiada

- 2 principais Unid. Industrias 

( Exportadora/Importadora) 

encontram-se a apenas 

118 km de Imbituba / 1h35min de distancia

- Principal Unid. Log SC (CD - Tubarão) localizada 

a apenas 56 km de Imbituba / 40 min

Otimização Logistica no transporte 

Fabrica-Porto x circuito NVG

(distancia 294 km / 4 horas)



VANTAGENS COMPETITIVAS

* Otimização Operacional

- Atendimento diferenciado e personalizado à 

necessidade do cliente 

(Equipe Comercial diferenciada / Tratamento 

Prioritário / Abertura para negociações 

especiais)

- Atendimento integrado da estufagem com 

retirada do cntr vazio em Imbituba

- Fluxo ágil no recebimento e liberação das 

transportadoras

- Serviço de Estufagem direta no Porto –

eliminando o uso de terminal de cargas

- Operação portuária menos burocrática 

= favorece gestão ágil e mais pratica

-Alta capacidade de adequação aos 

procedimentos e exigências da operação 

do cliente.

- Agilidade na movimentação e liberação 

das cargas com os órgãos 

intervenientes (MAPA/RF)

PORTO DE IMBITUBA



Case – cliente USA

Volume: 10 cntrs

$ Operação Imbituba: R$ 15.548

Ciclo Operacional: 48 horas

$ Operação Circuito NVG: R$ 23.908

Ciclo Operacional: 120 horas

DIFERENCIAL

ECONOMICO

- Redução de Custo Logístico

(media mercado):  20%

- Operação Cecrisa:   

Saving 35% Saving: 35% (Custos)

Ganho: 60% (Agilidade Op.)

PORTO 

DE IMBITUBA



POTENCIAL  A  EXPLORAR

Cenário Atual – Cecrisa / P. Imbituba

- Possuímos 121 rotas exportação

- Atuamos por Imbituba em 4 rotas (3%) sendo USA a principal 

- Porto de Imbituba pelo armador atual atenderia a 93% dos 

nossos destinos ( = média mov./ano de 1.400 cntrs)

SAVING E OTIMIZAÇÃO LOGISTICA POTENCIALIZADOS em mais 

90% do nosso volume



VISÃO CECRISA

EXISTE O VOLUME NA 

REGIÃO

PORTO DE IMBITUBA =  

ESTRUTURA PORTUÁRIA ADEQUADA

“DO LADO DA NOSSA CASA”

COMPROVADA OTIMIZAÇÃO LOG. E 

DIFERENCIAL ECONOMICO 

EXPORT/IMPORT DA REGIÃO 

DEMONSTRAM O INTERESSE E 

“BRIGAM” PELO ENGAJAMENTO DE 

IMBITUBA

VANTAGENS 

COMPETITIVAS NOTORIAS

PARCERIA COM IMBITUBA FOCA 

O TRABALHO CONJUNTO NA 

CONSTRUÇÃO DA VIABILIDADE




